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姓名 莫川川

跨境电商师资培训 跨境电商专业建设
跨境电商选品和营销 外贸客户开发和维护

擅长项目

个人荣誉

2015至今 全国跨境电商专业委员会主任委员
2013至今 培训超过2000名高校教师
2015至今 亚马逊大卖家中国买手
2004至今 广州番禺职业技术学院
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如何跳出跨境电商市场的红海，进入蓝海，选品最为关键。采用微创新理念不仅摒弃了传统的拿来主
义选品方式，在红海中寻找到蓝海产品，更是创新理念的知行合一，对推动中国品牌出海，让更多的
中国制造优质产品走向世界意义非凡。

一、课程背景

二、课程收益

社会效益： 推动全国至少250所高校跨境电商师资培训和专业设置
为珠三角培养至少2万名跨境电商人才
1000万广东省重点专业
180万广州市重点特色专业

“三融合，三进阶”跨境电商人才培养模式被写进广州市人民政府2017年36号文中。

经济效益： 协助超过50位亚马逊大卖家在中国采购
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三、课程内容
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不改变产品整个功能和格局，把产品属性重新排列组
合，区别市场上的同类产品，这就是微创新。

微创新概述 第二届中国电商讲师大赛（华南赛区）
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A： 市场分析(analyze)

微创新ABC三部曲

B：找到痛点（benefit）

C:   重新组合 （creative + cost）
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一： 使用场景创新

微创新分类

二： 功能创新
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不要侵权（外表和功能）

申请专利
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微创新要注意问题
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B 找到痛点（benefit）A 市场分析(analyze)

C 重新组合 （creative+cost）

总结
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THANK  YOU


